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PERSUASIONE
D'ACQUISTO

* Avere il minicarrello sempre visibile
» Offrire un search intelligente

= Ottimizzare per mobile e tablet

* Minimizzare i campi da compilare
 Avere un copy d'eccellenza

RELAZIONE
#5. MASSIMIZZATA

X  Dare supporto immediato durante I'acquisto
.. e Fidelizzare i clienti con il contatto post acquisto
®[nviare email a chi abbandona il carrello

o Rendere sempre visibili i tempi di consegna
® Mostrare sempre i contatti
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Maxymiser / Convertexperiments
Monetate /| Optimizely / Siteinspect

PRODUCT SEARCH

Celebros.com / Lucene.apache.org/solr

Creare pagine che caricano velocemente
Far vedere il pii possibile i prodotti
Offrire spedizioni gratuite
Promuovere il reso facile

“Hai scelto il prodotto migliore perché...” S
Offrire uno sconto per il primo acquisto o iscrizione "o .~
Evidenziare il Social Proof e le recensioni dei clienti
Rendere visibili bollini di fiducia T
(es. loghi di carte di eredito, ass. consumatori) -

®e & 8 28 8 B

SENSO
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e Visualizzare il numere di persone NS
che guardano il prodotto TR

» Mostrare il cut-off-time per la spedizione

» Offrire sconti limitati nel tempo
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crosshrowsertesting.com / ethnio.com

Leggi altri esempi e approfondimenti sul tema e richiedi un'analisi professi
www.casaleggio.it/ConversionRateOptimization
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